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Mobilehomes Hub

Evropska B2B centrala pro mobilni domy. Vyrobci na jednom misté

nabidnou své domy dealer(im po celé Evropé. Dealefi dostanou kvalitni

data, konfigurator a nabidky pro zakazniky. Hub za to bere malou provizi.

Faze: planovani, systém se zatim nevyviji

K c¢emu bude

Trh je roztfriStény
Vyrobci (hlavné polsti, italSti a Spanélsti) nemaji

levnou cestu k dealerim mimo domaci zemi.

Panevropska B2B platforma pro obor neexistuje.

Hub to sjednoti

Jeden datovy standard, jedno misto pro katalog,

konfiguraci, nabidku a pozdéji i objednavku do

vyroby. Hodnota je v kvalitnich datech a v Gspore

casu.

Data jsou v PDF a e-mailech
Ceniky, vybavy a rozméry se dnes posilaji v PDF a
Excelu. Dealer nema srovnatelné Gdaje napfic

vyrobci a kazdou nabidku sklada rucné.

Kdo v tom je a kudy tecou data a penize

1 data a ceniky

] katalog podle

; . smlouvy .
Vyrobci > Hub > Dealefi
vlastni data a ceny J kontrola, smlouvy J kdekoli v Evropé
A |
! objednavka a platba napfimo 1
e e e e e e e e e rr e e e e r e, e, —— e ——— == 1 nabidka
provize z objednavky
hub fakturuje jen svou sluzbu
[ Zakaznik J

Hub nikdy nedrzi penize za domy. Kupni smlouvu i platbu uzavira dealer pfimo

s vyrobcem.



Jak to bude fungovat

1 Vyrobce nahraje své domy
Pres portal nebo import z Excelu: modely, varianty a plidorysy, vybavy, volby, rozméry po

modulech, dokumenty a ceniky.

2 Hub data zkontroluje a zverejni

Kontrola Uplnosti podle jednotného standardu. Kazda zverejnéna verze je neménna, vzdy jde
dohledat, co kdy platilo.

3 Smlouva urci, co dealer vidi
Hub s dealerem uzavie smlouvu: ktefi vyrobci a modely, za jaké nakupni ceny a slevy,

teritorium, platnost.

4 Dealer si sestavi vlastni sortiment

Z dostupného katalogu vybere, co chce nabizet. MiZe pridat balicky, vlastni texty a sluzby,

tfeba dopravu nebo zaklady.

5 Dealer nakonfiguruje diim a posle nabidku

Systém hlida pravidla vyrobce a upozorni na rozdily vici zemi a mistu instalace. Zakaznik

dostane PDF a odkaz ve svém jazyce a méné.

6 Objednavka jde do vyroby | FAZE 2

Vyrobce ji potvrdi s terminem. Dealer i vyrobce vidi stav od vyroby po predani.

7 Hub vydGétuje provizi FAZE 2

Z potvrzené objednavky a doloZené platby vznikne narok. Hub vystavi fakturu za sluzbu.



Co bude umeét

4 )

PRVNI VERZE
Data, konfigurace, nabidky

* Katalogv jednotném datovém standardu,
texty v CS, EN, DE a PL

* Vice variant jednoho modelu: velikost,

pudorys, pocet modull

* \lybavy a provedeni, specialni varianta pro

jednoho dealera
* Smlouvy a opravnéni: kdo co vidi a za kolik
* Vlastni sortiment dealera a jeho Gpravy
* Konfigurator s pravidly vyrobce

* Nabidky zakaznikovi: vice dom(, doprava a
montaz, DPH podle zemé instalace, PDF a
odkaz

* Upozornéni na narodni poZadavky

(povoleni, doprava, normy)

* Napojeni pres APl a datovy feed pro weby
dealer

- J

Proc nestaci obycejny cenik

DALSI FAZE
Objednavky a provoz

® Objednavky do vyroby, zmény a platebni
milniky
® Provize a e-faktury

* ,Rodny list“ kazdého vyrobeného domu:
vyrobni Cislo, doklady, zaruky, servis

e Reklamace a poSkozeni pfi dopravé

* Poptavky zakaznikl a registrace obchodu

dealerem
* Konfigurator jako widget na web dealera

* Ramcové smlouvy pro kempy a projekty s

vice domy

* Domy skladem, predvadéci a pouZité

Poradi se upresni podle pilotu.

Jeden diim se sklada z nékolika nezavislych rozhodnuti. Kombinaci jsou tisice,

proto je systém nepocitad pfedem, ale sklada podle pravidel vyrobce.

Varianta Vybava Provedeni

velikost, plidorys, moduly napr. sezénni nebo celoro¢ni napr. CZ, DE, alpské

Volby a materialy Sluzby dealera Misto a Ucel

okna, topeni, barevna doprava, zaklady, pripojky, kemp nebo vlastni pozemek,
schémata montaz rekreace nebo bydleni

Misto a Gcel uziti rozhoduji o povoleni, sazbé DPH, normach i zaruce. Proto je

nabidka eviduje.



Obchodni model

=1% Podle smlouvy Kdo plati

vychozi provize z realizované sazba se nastavi pro kazdého vyrobce, dealer, nebo oba dilem
objednavky vyrobce i dealera zvlast

Mimo hub

platby za domy jdou napfimo,

hub fakturuje jen sluzbu

Pravidla férovosti

Hub musi byt neutralni, jinak mu vyrobci ani dealefi nesvéri data. Pravidla

vychazeji z evropského soutézniho prava a systém je vynucuje sam.

Dealefi se navzajem nevidi Nikdo nevidi nabidky, ceny ani zdkazniky jiného dealera.
Vyrobce nevidi prodejni ceny Prodejni cenu a marzi si dealer urcuje sam a vyrobce k nim nema pfistup.
Z4dné vnucené ceny Doporucena prodejni cena je jen informace. Minimalni ani pevnou cenu

systém nevynucuje.

Zakaznik si vybira sam Teritorium omezuje jen aktivni prodej. Zakaznika z jiné zemé dealer

obslouZit smi.

Hub sam neprodava Nekonkuruje svym dealeriim a vede auditni stopu kazdého pfristupu k

datim.

Pilot

Vyrobci Letniskowo a Moduflex, dealer NRB a dalsi partnefi podle kontaktd.
Dvé a7 tfi zemé& kontinentalni Evropy, pravdépodobné Cesko a Polsko. Velk4

Britanie neni v rozsahu.
Na co se chceme zeptat
Budeme radi za jakykoli postreh. Nejvic ndm pomiZe nazor na tyto body:

L. Re$i hub skute¢ny problém, ktery dnes mate? Co vas v obchodu s mobilnimi

domy stoji nejvic ¢asu?



v

. Je provize do 1% z objedndvky pfijatelna? Kdo by ji mél platit, vyrobce, nebo

dealer?
3. Chybivseznamu funkci néco, bez ¢eho byste hub nepouzili?

1. Jakdnes predavate data o domech: ceniky, vybavy, rozméry, dokumenty? V

jakém formatu?

5. Jakdlouho drZite cenu po objedndvce, jaké jsou zalohy a kdy se konfigurace

zamyka do vyroby?

5. Kterou zemi byste doporucili pro pilot vedle Ceska a Polska?

Pracovni ndvrh k diskusi, neni to nabidka ani zavazek. Pravni a dafiové otazky cekaji na posouzeni odborniky.



